	Checkliste Geschäftsidee XE "Geschäftsidee" 
	Ja
	Nein

	Die Person des Freiberuflers

	Sind Sie fachlich qualifiziert?
	
	

	Verfügen Sie über große Branchenerfahrung?
	
	

	Verfügen Sie über kaufmännisches Wissen?
	
	

	Besitzen Sie besondere Stärken?
	
	

	Prägen Sie besondere Schwächen?
	
	

	Haben Sie eine konkrete Idee für die freiberufliche Tätigkeit?
	
	

	Haben Sie Ihr Modell ausführlich analysiert?
	
	

	Agieren Sie in einem Wachstumsmarkt?
	
	

	Haben Sie Potenzial, Ihr Angebot weiter zu entwickeln oder auszubauen?
	
	

	Stehen Sie schon in Kontakt mit Kunden?
	
	

	Lässt sich Ihr freiberufliches Geschäftsmodell nachahmen?
	
	

	Haben Sie ein Netzwerk aufgebaut?
	
	

	Entwickeln Sie Ihr Netzwerk weiter?
	
	

	Der Markt

	Kennen Sie Ihren Markt?
	
	

	Ist der Markt groß?
	
	

	Beschäftigen Sie sich damit, wie sich der Markt weiterentwickeln könnte?
	
	

	Wissen Sie, welchen Bedarf potenzielle Kunden haben?
	
	

	Haben Sie bereits Ihre Preise/Ihr Honorar kalkuliert?
	
	

	Sind die Preise marktkonform?
	
	

	Haben Sie ein Konzept für die Kundenansprache?
	
	

	Das Kapital/Das Einkommen

	Verfügen Sie über einen finanziellen Puffer?
	
	

	Gibt es ein Worst-Case-Szenario?
	
	

	Können Sie von den Einkünften leben?
	
	

	Passen Zeitaufwand und Ertrag zusammen?
	
	

	Sind Sie privat abgesichert?
	
	

	Sonstiges

	Haben Sie mit Ihrer Familie/Ihrem Partner über Ihre Pläne gesprochen?
	
	

	Haben Sie sich von unabhängiger Seite Rat eingeholt?
	
	

	Haben Sie einen Businessplan geschrieben?
	
	

	Haben Sie alle Formalitäten vorbereitet?
	
	

	Haben Sie sich, falls nötig, um eine Zulassung gekümmert?
	
	

	Wissen Sie, wann Sie starten wollen?
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