IN DIESEM KAPITEL

Fehler, die Ihnen auf keinen Fall unterlaufen
sollten

Gefahren durch das Verwechseln ahnlicher
Begriffe

Oft gehort, trotzdem falsch

Zehn prominente Fehler in der
Mikrookonomik

»Mikrookonomie fiir Dummies«.

Q Alle Kapitelangaben in diesem Dokument beziehen sich auf die 2. Auflage von

Wie im Top-Ten-Teil im Buch gilt fiir die zehn prominenten Fehler hier ebenfalls:
v/ Die Auswahl ist subjektiv.
v/ Die Reihenfolge, in der die Fehler erscheinen, verrét nichts tiber ihren Schweregrad.

Die zuerst gelisteten Fehler mit Blamage-Potenzial nehmen allerdings eine Sonderstellung
ein. Sie fithren die Fehlerhitliste nicht zufillig, sondern voéllig zu Recht an.

Fehler mit Blamage-Potenzial

Wer in Badelatschen und Shorts eine Kirche betritt, zieht bose Blicke auf sich. Ahnlich schief
angesehen werden Sie, falls Thnen einer dieser Fehler unterlauft:

¢/ Indifferenzkurven, die sich schneiden: Das ist ausgeschlossen, wenn die Préferen-
zen des Haushalts vollstindig und transitiv sind.

v/ »Im Haushaltsoptimum schneidet die Budgetgerade die hochste Indifferenz-
kurve.« Falsch! Wenn die Budgetgerade eine Indifferenzkurve schneidet, kann der
Haushalt eine hohere Indifferenzkurve erreichen. Er hat seinen Nutzen gegenwértig
also nicht maximiert. Ein Haushaltsoptimum zeichnet sich durch einen Tangential-
punkt der Budgetgeraden mit einer Indifferenzkurve aus.
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v/ »Produziere die grofitmogliche Menge zu minimalen Kosten.« Doppelmaxi-
mierung funktioniert nicht. Sinn ergeben nur die Forderungen, eine grofitmogliche
Menge mit gegebenen Kosten zu produzieren (»Maximalprinzip«) oder eine gegebene
Menge zu minimalen Kosten herzustellen (»Minimalprinzip«).

v/ Vertauschen von Preis- und Mengenachse im Marktdiagramm: Tragen Sie den
Preis grundsitzlich an der Ordinate (»y-Achse«) und die Menge an der Abszisse
(»x-Achse«) ab. Den Preis an der Abszisse abzutragen gilt als Zeichen volliger
Ahnungslosigkeit (sofern man nicht ausdriicklich darauf hinweist und einen guten
Grund benennt).

v/ »Der Cournotsche Punkt ist der Schnittpunkt von Grenzumsatz- und Grenzkos-
tenfunktion.« Falsch. Der Cournotsche Punkt liegt auf der Preis-Absatz-Funktion
und zeigt die gewinnmaximierende Preis-Mengen-Kombination eines Monopolis-
ten. Richtig ist allerdings, dass sich bei der zugeh6rigen Menge Grenzumsatz- und
Grenzkostenfunktion schneiden.

v/ »Der Haushalt kann seinen Konsumplan optimaler gestalten, indem er ...«
Nein, das kann er bestimmt nicht. Denn besser als optimal geht’s nicht. Der optimale
Konsumplan ist unter den gegebenen Bedingungen bereits der mit dem grofitmogli-
chen Nutzen.

Hier finden Sie ausfiihrliche Erkldrungen im Buch:
v/ Indifferenzkurven kénnen sich nicht schneiden: im Abschnitt »Indifferenz-
kurven und ihre Eigenschaften« in Kapitel 7.

v/ Das Haushaltsgleichgewicht zeichnet sich durch einen Tangentialpunkt
von Budgetgerade und Indifferenzkurve aus: im Abschnitt »Das Haushalts-
gleichgewicht« in Kapitel 7.

v/ Doppelmaximierung ergibt keinen Sinn: im Abschnitt »Minimal- und
Maximalprinzip« in Kapitel 1.

v/ Im Marktdiagramm wird der Preis an der Ordinate abgetragen: im Abschnitt
»Das Marktdiagramm konstruieren« in Kapitel 3.

v/ Der Cournotsche Punkt liegt auf der Preis-Absatz-Funktion: im Abschnitt
»Gewinnmaximierung im Monopol« in Kapitel 14.

v/ »Optimaler« geht’s nicht: im Duden.

»Die Kosten sinken mit steigender
Produktion«

Oft gehort und trotzdem falsch. Wer diese Aussage triftt, verwechselt sehr wahrscheinlich
Kosten mit Stiickkosten. Eine Produktionssteigerung, die mit sinkenden Kosten einhergeht,
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tritt nur in unrealistisch konstruierten Beispielen auf, wie etwa »Im Winter sinken im Thea-
ter die Heizkosten, wenn mehr Eintrittskarten verkauft werden.«

Weder ungewohnlich noch selten ist hingegen, dass die Stiickkosten mit steigender Produk-
tion sinken. Das ist bei steigenden Skalenertriagen der Fall (»Gesetz der Massenproduktion,
»natiirliches Monopol«).

Im Abschnitt »Skalenertrage und Skalenelastizitit« in Kapitel 9 finden Sie die
Erklarung, warum sinkende Stiickkosten in ein natiirliches Monopol fithren.

»Geraden weisen konstante Elastizitaten
auf«

Generell ist diese Aussage falsch. Verwechseln Sie nicht Steigung und Elastizitit. Die meis-
ten Geraden besitzen in jedem Punkt eine andere Elastizitét. Eine fallende lineare Nach-
fragefunktion durchlduft vom Prohibitivpreis bis zur Séttigungsmenge alle Elastizitdtswerte
von minus unendlich bis null.

Es gibt Ausnahmen. Senkrecht und waagerecht verlaufende Geraden sind in jedem
Punkt vollkommen unelastisch oder vollkommen elastisch. Auch Geraden, die durch den
Ursprung verlaufen, bilden eine Ausnahme. Sie besitzen konstant eine Elastizitét von eins.

g Mehr tiber die Berechnung von Elastizitaten lesen Sie in Kapitel 5.

»Nachfrage« mit »nachgefragter Menge«
verwechseln

Ein nachldssiger Umgang mit den Begriffen »Nachfrage« und »Nachfragemenge«
fithrt oft zu Missverstdndnissen. Eine sorgfiltige Unterscheidung von Nachfrage und
Nachfragemenge ist ratsam. Als »Nachfrage« wird die Nachfragefunktion x=f(p)
bezeichnet, die die Abhéngigkeit der nachgefragten Menge x vom Preis p beschreibt.
Die Nachfragemenge x ist eine Variable dieser Funktion. Bildlich gesprochen: Die
Nachfrage ist eine Kurve. Die Nachfragemenge ist ein Wert, der an der Mengenachse des
Marktdiagramms abgelesen wird und einen Punkt der Kurve bestimmt.

»Die Nachfrage steigt« bedeutet also, dass sich die Nachfragefunktion nach einem Gut nach
rechts oder nach oben verlagert. Bei gleichem Preis wird eine grofiere Menge nachgefragt.
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Demgegentiber hingt die Nachfragemenge auch vom Angebot ab. Wenn das Angebot zu-
nimmt, wenn also bei gleichem Preis mehr angeboten wird, steigt die Nachfragemenge. Die
Nachfragemenge kann sich bei konstanter Nachfrage dndern.

Es fallt schwer, diese feine sprachliche Differenzierung durchzuhalten. Meist wird
gliicklicherweise aus dem Zusammenhang klar, ob mit »Nachfrage« die Menge oder die
Funktion gemeint ist.

Eine ausfiihrliche Erklérung finden Sie im Abschnitt »Exogene Schocks: Ande-
rungen der Nachfrage« in Kapitel 4.

Preis mit Preiserwartung verwechseln

Im Marktdiagramm ist der Preis eine Variable der Angebots- und Nachfragefunktion. Preis-
erwartungen von Anbietern und Nachfragern sind Lageparameter der Funktionen. Eine
Anderung des Preises fithrt zu einer Bewegung auf den Funktionen, wihrend Anderungen
von Preiserwartungen zu Bewegungen der Funktionen an sich fithren.

Als Beispiel dient die Nachfrage nach Gold in Abbildung 1. Gegenwirtig fragen die Wirt-
schaftssubjekte zum Preis p, die Menge x, nach. Ausgehend von dieser Situation soll sich

1. der aktuelle Marktpreis des Goldes auf p, erhohen,

2. der fiir die néchste Periode erwartete Marktpreis des Goldes auf p; erhchen.

e
)
o .
a gegenwartige

Nachfrage

Nachfrage nach
Erwartungsanderung

P1
Po
0 X1 Xo X, Goldmenge (x)

Abbildung 1: Preisanderungen und Preiserwartungsanderungen haben
unterschiedliche Auswirkungen

Steigt (infolge einer Verlagerung der Angebotsfunktion) der aktuelle Preis auf p,, geht
die Nachfragemenge zuriick (Gesetz der Nachfrage). Die Nachfrager auf dem Markt in
Abbildung 1 reduzieren ihre Goldnachfrage von x, auf x,. Der Preisanstieg fithrt zu einer
Bewegung auf der Funktion.
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Erwarten die Menschen einen Anstieg des Goldpreises, verschiebt sich die Nachfragefunk-
tion. Zum gegenwirtig relativ glinstigen Preis mochten die Menschen mehr Gold kaufen.
Die zum Preis p, nachgefragte Menge steigt von x,, auf x,.

Anderungen des aktuellen und des erwarteten Preises haben also véllig unterschiedliche
Auswirkungen: Steigt der aktuelle Preis, sinkt die nachgefragte Menge. Steigt der er-
wartete Preis, steigt die Nachfrage.

Um in Erfahrung zu bringen, wie stark der Goldpreis tatsdchlich ansteigt, ist die Kennt-
nis der Angebotsfunktion und deren Abhédngigkeit von der Preiserwartung der Anbieter
notwendig, da sie wie die Nachfrager auf gednderte Preiserwartungen reagieren werden.
Vermuten die Anbieter ebenfalls einen Preisanstieg, werden sie ihr gegenwartiges Angebot
vermindern, um von den zukiinftig hoheren Preisen zu profitieren. Sowohl die steigende
Nachfrage als auch das sinkende Angebot wirken also preiserh6hend. Die Erwartungen der
Akteure werden sich von selbst erfiillen. Eine »wirkliche« Ursache muss gar nicht vorliegen.
Ein Geriicht reicht unter Umsténden aus: Vermuten die Menschen einen Preisanstieg, dann
wird der Preis tatsdchlich steigen.

ausfiihrlich im Abschnitt »Komparative Statik: Wenn das Gleichgewicht gestort

Auswirkungen von Anderungen der Angebots- und Nachfrageparameter werden
wird« in Kapitel 4 behandelt.

Grenz- und Durchschnittsgrof3en
verwechseln

Nehmen Sie an, die durchschnittlichen Kosten einer Fluggesellschaft fiir die Beférderung
von Passagieren von Hamburg nach Miinchen betragen 100 Euro. Berechnungsgrundlage
seien Gesamtkosten von 20.000 Euro fiir einen Flug mit einer Maschine, die maximal 200
Passagieren Platz bietet. Darf man daraus schlieflen, dass ein Flugticket auf keinen Fall fiir
weniger als 100 Euro verkauft werden sollte?

Wer mit »Ja« antwortet, verwechselt Durchschnitts- und Grenzkosten. Im Schnitt miissen
die Fluggiste zwar mindestens 100 Euro pro Ticket zahlen, damit sich das Angebot fiir die
Gesellschaft auf Dauer rechnet. Der geringste Preis muss sich aber an den Grenzkosten der
Beforderung orientieren. Sind kurz vor dem Start erst 190 Tickets verkauft, lohnt sich die
Beforderung des 191. Fluggastes fiir einen Preis, der dessen Grenzkosten deckt. Das sind
zum Beispiel Kosten durch einen geringen Mehrverbrauch an Kerosin, personenbezogene
Gebiihren und Kosten der Bewirtung des Fluggastes. Wenn diese zusammen 20 Euro be-
tragen, lohnt der Verkauf eines Tickets an Passagier Nummer 191 zu jedem Preis, der tiber
20 Euro liegt. Flige zeichnen sich durch vergleichsweise hohe Fixkosten aus. Diese fallen
unabhéngig davon an, ob der 191. Passagier mitfliegt oder nicht.
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Abschnitt »Grenz- und Durchschnittskosten« in Kapitel 10. Wenn Sie sich
fir den entsprechenden Zusammenhang von Grenz- und Durchschnittsertrag
interessieren, lesen Sie den Abschnitt »Der Zusammenhang von Durchschnitts-
und Grenzertrag« in Kapitel 9.

Q Mehr zur Beziehung von Grenz- und Durchschnittskosten finden Sie im

»Okologie und Okonomie sind
Gegensatze«

Tatsdchlich lassen sich private Wirtschaftsinteressen und nachhaltiges Wirtschaften oft
nicht unter einen Hut bringen. Private Interessen darf man aber nicht mit Okonomie ver-
wechseln.

Externalititen sind dafiir verantwortlich, dass 6kologische und 6konomische Ziele nicht
miteinander harmonieren. Externalitdten liegen vor, wenn die privaten Kosten nicht mit
den sozialen Kosten von Aktivitdten {ibereinstimmen. Die Folge sind verzerrte Preise.

Wer ein Gut glinstiger produziert, setzt sich am Markt durch. Das ist grundsétzlich auch
aus Okologischer Perspektive wiinschenswert, denn geringere Produktionskosten weisen
auf einen geringeren Verbrauch an Ressourcen und damit zugleich auf nachhaltigeres
Wirtschaften hin. Verschaftt sich ein Unternehmen einen Kostenvorteil aber zum Beispiel
dadurch, dass es Umweltstandards nicht einhilt, setzt sich sein die Umwelt belastendes
Produkt am Markt durch. Das Produkt hat in diesem Fall einen »falschen« Preis, weil
das Unternehmen einen Teil der Produktionskosten auf die Allgemeinheit abgewdlzt
hat. Da das Produkt gemessen an den gesellschaftlichen Kosten, die es verursacht,
zu glinstig produziert wird, wird es unter Marktbedingungen in zu grofler Menge
produziert.

Wenn die privaten und sozialen Kosten auseinanderfallen, ist die Politik gefordert, sie durch
marktregulierende Eingriffe einander anzugleichen. An anderer Stelle finden wir das ganz
selbstverstidndlich. Diebstahl ist schliefilich auch verboten und wird streng bestraft. Ein
Unternehmen, das bei der Produktion Gesetze zum Schutz der Umwelt missachtet,
begeht in gewisser Hinsicht auch Diebstahl. Nur bestiehlt es nicht eine konkrete Person,
sondern uns alle. Fiir jeden von uns geht etwas Umweltqualitét verloren, ohne dass uns der
Umweltverschmutzer dafiir entschadigt.

Q Mehr iiber »externe Effekte« erfahren Sie im gleichnamigen Abschnitt in Kapi-
tel 13.

Vorsicht bei gré6Beren Anderungen

Mikrookonomische Modelle sind »konstruktionsbedingt« auf kleine Verdnderungen
ausgelegt. Die Modellergebnisse diirfen nur mit Vorsicht auf gréflere Verinderungen
hochgerechnet werden.
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Abbildung 2 veranschaulicht die Gefahr, der Sie sich aussetzen, wenn Sie diesen Hinweis
ignorieren. Besteht zwischen x und y ein Zusammenhang, wie er durch die Kurve a beschrie-
ben wird, fithrt die Marginalanalyse (»Grenzbetrachtung«) zu umso groferen Fehlern, je
grofler der Abstand zum Ausgangspunkt P wird. In dem grau hinterlegten Bereich zwischen
x, und x, sind die Abweichungen tolerabel. Die Abweichung der »Prognosegeraden« von der
wahren Funktion a ist sozusagen der Preis fiir die Vereinfachung durch die Linearisierung.

Prognose-
gerade

wahrer
Zusammenhang

0 Xo X, X X

Abbildung 2: Fehlergefahr bei groRen Anderungen

Irgendwann wird dieser Preis zu hoch. Die Abweichung der Prognose vom wahren Wert ist
nicht mehr tolerabel. Bei grofien Abweichungen treten zudem »Strukturbriiche« (Sprung
von A auf B) wahrscheinlicher auf. Die Extrapolation mithilfe der Prognosegeraden wird
wertlos. Die »Ceteris-paribus-Bedingung« gilt nicht mehr.

Grenzprodukt« in Kapitel 9 zeigt an einem Beispiel, warum es bei gréfSeren Ver-

Der Kasten »Wie exakt ldsst sich das Grenzprodukt messen?« im Abschnitt »Das
anderungen zu Fehlern kommen kann.

»Wer die okonomischen Gesetze nicht
kennt, kann sie auch nicht befolgen«

»Die Mikrookonomie kann die Entscheidungen der Unternehmen nicht prognostizieren,
weil Unternehmer und Manager sich nicht nach Regeln richten werden, die sie gar nicht
kennen. Nur wenige unter ihnen haben Okonomie studiert.«
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Das ist ein Trugschluss. Es kommt nicht darauf an, dass sich die Menschen bewusst an 6ko-
nomische Gesetze halten. Menschen verhalten sich in der Realitdt auch nicht wie der Homo
oeconomicus. Gleichwohl helfen die 6konomischen Gesetzméfligkeiten wie das Bild vom
Homo oeconomicus, die Realitit zu erklaren.

Gelibte Fufiballspieler konnen einen Freistofy um eine Mauer aus Abwehrspielern herum
zirkeln, die den geraden Weg des Balles ins Tor versperrt. Die Flugbahn des Balles be-
schreibt eine Kurve, die den Gesetzen der Aerodynamik gehorcht. Kommen deswegen als
Freistof3schiitzen nur Spieler infrage, die Physik studiert haben und die Flugbahn berechnen
koénnen? Offensichtlich nicht! Gleichwohl verhalten sich die Schiitzen beim Ausfiihren
des Freistofies aber so, als ob sie die Flugbahn des Balles berechnet hitten. Die Physik
erklirt, warum die Spieler beim Freistof3 den Ball anschneiden. Ahnlich verhilt sich ein
gewinnmaximierender Unternehmer so, als ob er den mikro6konomischen Regeln der
Gewinnmaximierung folgt. Ein Monopolist, der den Cournotschen Punkt nicht einmal
vom Horensagen kennt, befolgt unbewusst die Regel »Grenzumsatz gleich Grenzkosten,
wenn er den gewinnmaximierenden Preis mit der Methode Versuch und Irrtum aufspiirt.

Q In Kapitel 14 erfahren Sie mehr iiber den Cournotschen Punkt.

»Der Vorteil des einen ist der Verlust des
anderen«

Beim Pokern gleichen sich Gewinne und Verluste aus. Poker ist ein »Nullsummenspiel,
jedenfalls im Hinblick auf Geldgewinne und -verluste. Pokern die Spieler aus Spaf8 an der
Freude um Spielgeld, konnen alle Gewinner sein.

Beim Kauf eines Brotchens stimmen die Ausgaben des Kdufers mit den Einnahmen des
Béckers tiberein. Trotzdem beobachten Sie nur Gewinner, sofern fair »gespielt« wird und
der Bécker dem Kunden keine alten Brotchen andreht:

1. Der Kaufer ist ein Gewinner. Seine Zahlungsbereitschaft liegt iiber dem Preis des
Brotchens. Er realisiert Konsumentenrente.

2. Der Bicker ist ein Gewinner. Er verkauft das Brotchen nur, wenn er daran verdie-
nen kann. Er realisiert Produzentenrente.

Unter normalen Umsténden wird schliefSlich niemand mit vorgehaltener Pistole zum Brot-
chenkauf oder -verkauf gezwungen.

kurrenzmirkten erfahren Sie mehr im Abschnitt »Eigenschaften des
Marktgleichgewichts« in Kapitel 4 und im Abschnitt »Das Rentenkonzept«
in Kapitel 12.

Q Zur wohlfahrtstheoretischen Beurteilung von Tauschprozessen auf Kon-




<<
  /ASCII85EncodePages false
  /AllowTransparency false
  /AutoPositionEPSFiles true
  /AutoRotatePages /None
  /Binding /Left
  /CalGrayProfile (Dot Gain 20%)
  /CalRGBProfile (sRGB IEC61966-2.1)
  /CalCMYKProfile (U.S. Web Coated \050SWOP\051 v2)
  /sRGBProfile (sRGB IEC61966-2.1)
  /CannotEmbedFontPolicy /Warning
  /CompatibilityLevel 1.3
  /CompressObjects /Tags
  /CompressPages true
  /ConvertImagesToIndexed true
  /PassThroughJPEGImages true
  /CreateJobTicket false
  /DefaultRenderingIntent /Default
  /DetectBlends true
  /DetectCurves 0.1000
  /ColorConversionStrategy /LeaveColorUnchanged
  /DoThumbnails false
  /EmbedAllFonts true
  /EmbedOpenType false
  /ParseICCProfilesInComments true
  /EmbedJobOptions true
  /DSCReportingLevel 0
  /EmitDSCWarnings false
  /EndPage -1
  /ImageMemory 1048576
  /LockDistillerParams false
  /MaxSubsetPct 100
  /Optimize true
  /OPM 1
  /ParseDSCComments true
  /ParseDSCCommentsForDocInfo true
  /PreserveCopyPage true
  /PreserveDICMYKValues true
  /PreserveEPSInfo true
  /PreserveFlatness true
  /PreserveHalftoneInfo false
  /PreserveOPIComments false
  /PreserveOverprintSettings true
  /StartPage 1
  /SubsetFonts false
  /TransferFunctionInfo /Apply
  /UCRandBGInfo /Preserve
  /UsePrologue false
  /ColorSettingsFile ()
  /AlwaysEmbed [ true
  ]
  /NeverEmbed [ true
  ]
  /AntiAliasColorImages false
  /CropColorImages true
  /ColorImageMinResolution 150
  /ColorImageMinResolutionPolicy /OK
  /DownsampleColorImages false
  /ColorImageDownsampleType /Bicubic
  /ColorImageResolution 300
  /ColorImageDepth 8
  /ColorImageMinDownsampleDepth 1
  /ColorImageDownsampleThreshold 1.50000
  /EncodeColorImages true
  /ColorImageFilter /FlateEncode
  /AutoFilterColorImages false
  /ColorImageAutoFilterStrategy /JPEG
  /ColorACSImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /ColorImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /JPEG2000ColorACSImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /JPEG2000ColorImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /AntiAliasGrayImages false
  /CropGrayImages true
  /GrayImageMinResolution 150
  /GrayImageMinResolutionPolicy /OK
  /DownsampleGrayImages false
  /GrayImageDownsampleType /Bicubic
  /GrayImageResolution 300
  /GrayImageDepth 8
  /GrayImageMinDownsampleDepth 2
  /GrayImageDownsampleThreshold 1.50000
  /EncodeGrayImages true
  /GrayImageFilter /FlateEncode
  /AutoFilterGrayImages false
  /GrayImageAutoFilterStrategy /JPEG
  /GrayACSImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /GrayImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /JPEG2000GrayACSImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /JPEG2000GrayImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /AntiAliasMonoImages false
  /CropMonoImages true
  /MonoImageMinResolution 1200
  /MonoImageMinResolutionPolicy /OK
  /DownsampleMonoImages false
  /MonoImageDownsampleType /Bicubic
  /MonoImageResolution 1200
  /MonoImageDepth -1
  /MonoImageDownsampleThreshold 1.50000
  /EncodeMonoImages true
  /MonoImageFilter /CCITTFaxEncode
  /MonoImageDict <<
    /K -1
  >>
  /AllowPSXObjects false
  /CheckCompliance [
    /None
  ]
  /PDFX1aCheck false
  /PDFX3Check true
  /PDFXCompliantPDFOnly false
  /PDFXNoTrimBoxError true
  /PDFXTrimBoxToMediaBoxOffset [
    0.00000
    0.00000
    0.00000
    0.00000
  ]
  /PDFXSetBleedBoxToMediaBox true
  /PDFXBleedBoxToTrimBoxOffset [
    0.00000
    0.00000
    0.00000
    0.00000
  ]
  /PDFXOutputIntentProfile (None)
  /PDFXOutputConditionIdentifier ()
  /PDFXOutputCondition ()
  /PDFXRegistryName ()
  /PDFXTrapped /Unknown

  /CreateJDFFile false
  /SyntheticBoldness 1.000000
  /Description <<
    /FRA <>
    /ENU (Use these settings to create PDF documents with higher image resolution for improved printing quality. The PDF documents can be opened with Acrobat and Reader 5.0 and later.)
    /JPN <FEFF3053306e8a2d5b9a306f30019ad889e350cf5ea6753b50cf3092542b308000200050004400460020658766f830924f5c62103059308b3068304d306b4f7f75283057307e30593002537052376642306e753b8cea3092670059279650306b4fdd306430533068304c3067304d307e305930023053306e8a2d5b9a30674f5c62103057305f00200050004400460020658766f8306f0020004100630072006f0062006100740020304a30883073002000520065006100640065007200200035002e003000204ee5964d30678868793a3067304d307e30593002>
    /PTB <>
    /DAN <>
    /NLD <>
    /ESP <>
    /SUO <>
    /ITA <>
    /NOR <>
    /SVE <>
    /DEU <FEFF00440069007300740069006c006c00650072002d00450069006e007300740065006c006c0075006e00670065006e0020006600fc0072002000450062006e00650072002000260020005300700069006500670065006c00200047006d00620048002c00200055006c006d>
  >>
>> setdistillerparams
<<
  /HWResolution [2400 2400]
  /PageSize [595.276 841.890]
>> setpagedevice


