Abbildung 4.1: Checkliste: Absatzchancen errechnen

	Schritt 1: Abgrenzung des Marktes

	Aus externen Quellen erhalten Sie Antworten auf folgende Fragen:
	Antwort

	Wie viele Menschen leben in meinem Einzugsgebiet?
	

	Wie viele Menschen davon verfügen über ein Haushaltsnettoeinkommen von mehr als 2.000 Euro pro Monat?
	

	Wie viele Wettbewerber sind bereits am Markt?
	

	Schritt 2: Errechnung der Kaufkraft

	Ebenfalls aus externen Quellen lassen sich die Antworten auf folgende Fragen finden:
	Antwort

	Was geben Bundesbürger im Durchschnitt für mein Produkt/meine Dienstleistung aus?
	

	Wie entwickeln sich diese Ausgaben?
	

	Zu welchen Umsätzen müsste diese Kaufkraft in meinem Einzugsbereich führen?
	

	Schritt 3: Errechnung bestehender Umsätze

	Jetzt gilt es abzuschätzen, was die Konkurrenz aktuell umsetzt. 
	Antwort

	Wie viele Mitarbeiter beschäftigt die Konkurrenz?
	

	Wie hoch ist der Wareneinsatz?
	

	Welche Fläche beansprucht dessen Unternehmen? Zu welchen Kosten?
	

	Welche Marketingmaßnahmen ergreift das Unternehmen?
	

	Schritt 4: Errechnung des Umsatzpotenzials

	Gegenüberstellung der Kaufkraft mit den bestehenden Umsätzen 
	


aus: Existenzgründung für Dummies (978-3-527-71248-9).

